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La ReAuto familiare prevista dal decreto Fisco promette tagli
netti ai prezzi delle polizze. Ma le compagnie, dopo un primo scossone,
recupereranno i premi mancanti con un probabile aumento delle tariffe

Quello sconto fantasma

di Anna Messia

a hoccata d'ossige-
no per le famiglie,
con risparmi che
andranno dal 30 al
40%, come dice il go-

verno? Oppure una batosta che
interrompera in un solo colpo
il calo dei prezzi che le polizze
stanno registrando ininterrot-
tamente dal 2012, come sostiene
Ania, I'associazione delle compa-
gnie di assicurazione? La norma
sulle polizze ReAuto, contenuta
nel decreto Fiscale, che consente
a tutti i componenti di una fami-
glia di beneficiare della classe di
merito piii vantaggiosa, motori-
ni e moto compresi, ampliando
il raggio d’azione della legge
Bersani del 2007, ha sollevato
molte polemiche.

Probabilmente la verita, come
spesso accade, sta in mezzo al-
le due letture pii estreme. Da
una parte le compagnie assicu-
rative saranno costrette a rifare
di corsa tutti i calcoli per rivede-
re le tariffe (con non pochi costi
e fastidi) ma nel giro di qual-
che mese faranno in modo di far
quadrare comunquei conti e alla
fine per le famiglie lo sconto non
sara certo quello promesso. Il ri-
schio maggiore & che emerga una
redistribuzione degli aumenti ta-
riffari che penalizzera proprio chi
@ piu virtuoso alla guida e ma-
gari chi in famiglia ha una sola
auto (presumibilmente le fami-
glie meno abbienti). Ma ¢ pure
il pericolo che in questi primi me-
si di passaggio qualche impresa
assicurativa faccia fatica a regge-
reil colpo. Anche perché la novita
normativa contenuta nel decre-
to fiscale giunge in un momento
in cui le compagnie, che arriva-
no da oltre sette anni di cali delle
tariffe ReAuto, hanno difficolta
a chiudere in utile il bilancio del
ramo. Secondo gli ultimi dati dif-

fusi dall'associazione presieduta
da Maria Bianca Farina, infat-
ti, le prime cinque compagnie
di assicurazione che operano
nell'ReAuto rappresentano com-
plessivamente il 56% del mercato
e la pili coinvolta & sicuramente
Unipol Assicurazioni, che & le-
ader in Italia con una quota di
oltre il 23%. Seguono Allianz

con il 12%, Generali Italia con il
10%, Cattolica (5,7%) e Vittoria
Assicurazioni (5,1%). Nel 2018
i premi contabilizzati nel ramo
sono rimasti sostanzialmente

stabili (+0,1%) dopo che nei pre-
cedenti sei anni si era assistito
a una riduzione di oltre il 25%.
Ma a preoccupare é soprattutto il
combined ratio, ossia 1l rapporto
che misura i costi e i sinistri pa-
gati dalle compagnie rispetto ai
premi incassati: il settore & gia
a ridosso della pericolosa quota
del 100%, oltre la quale le uscite
superano gli incassi e si realizza
una perdita tecnica.

E indubbio che le nuove regole
scombussolano i principi tecnici
in base ai quali vengono defini-

te le tariffe ReAuto perché non
consentono di tenere conto a suf-
ficienza delleffettivo rischio del
guidatore, aggravando lo squi-
librio che era gia stato creato
dalla legge Bersani nel 2007,
Un giovane 18enne, ancora ine-
sperto alla guida e che magari
usa l'automobile per uscire la
sera tardi, pud chiaramente es-
sere un soggetto pit rischioso
di chi in famiglia utilizza l'auto
soltanto per brevi spostamen-
ti di lavoro o nei fine settimana.
E la contraddizione & ancora piit

evidente quando in ballo ci so-
no i motorini, spesso causa di
incidenti. L'unica condizione
prevista dalla nuova norma per
applicare lo sconto, che richie-
de di non aver provocato sinistri
negli ultimi cinque anni, sembra
attutire solo in parte la portata
dell'intervento. Mentre il ritoc-
co dellemendamento approvato
mercoledi scorso durante l'iter
parlamentare, che ha limitato
T'intervento dello «sconto fami-
glia» ai nuovi contratti, & suonato
per le compagnie come una beffa
che si & aggiunta al danno, visto
che le polizze ReAuto hanno gia
durata annuale.

«Le nuove norme azzeranoin fase
di rinnovo il dato sugli inciden-
ti causati da ciascun assicurato,
impedendo di valorizzare le con-
dotte di guida virtuose a seapito
di quelle meno prudenti o addi-
rittura troppo disinvoltes, spiega

Umberto Guidoni, direttore bu-
siness dell'Ania. A rincarare la
dose sono stati gli attuari, ovve-
ro i professionisti che verificano i
calcoli delle compagnie su tariffe
e riserve. «C'e da attendersi che
le assicurazioni faranno in mo-
do di recuperare i mancati premi
per riequilibrare il loro conto
economico o addebitandoli agli
assicurati che non beneficiano
di questa norma o spalmando-
li su tutti i contratti in maniera
indifferenziate, quindi anche su
quelli che hanno gia raggiunto la
migliore classe di bonus-malus»,
spiega Giampaolo Crenca, presi-
dente dell'Ordine degli attuari.
In pratica, si rischia un aumen-
to dei prezzi generalizzato fino a
colmare gli sconti introdotti dal
decreto con una manovra che,
in un mercato perfetto, dovreb-
be essere a somma zero. Ma nel
mercato reale questo processo
sara tutto da verificare.

(C'& poi un altro effetto distorsivo
introdotto da queste nuove nor-
me. Gia oggi, a causa della legge
Bersani, oltre '80% degli italiani
e nelle prime due classi di bonus-
malus (le migliori, ovvero quelle
che pagano tariffe piti basse). In
pratica il bonus-malus non mi-
sura pit l'effettivo rischio che un
assicurato provochi un inciden-
te e le nuove norme del decreto
fiscale faranno crescere ulterior-
mente questa percentuale. Da
tempo Ivass e Ania sono al lavo-
ro per rivedere queste regole e
introdurre nuovi parametri che
possano individuare con maggior
accuratezza il profilo di rischio
dell’automobilista. Ora sara il
caso di accelerare i lavori. (ri-
produzione riservata)

Quotazioni, altre news e analisi su
www.milanofinanza.it/rcauto
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CHI ASSICURA L’AUTO IN ITALIA

Dati in migliaia di euro per singole imprese

Premi Variazione  Incidenza percentuale  Combined
2018 su 2017 sul totale ratio 2018
UNIPOLSAI ASSICURAZIONI 3.263.502 13 23,48 94,6%
ALLIANZ 1.712.945 04 12,33 93,7%
GENERALI ITALIA 1.392.157 27 10,02 91,9%
CATTOLICA 792.866 -0.2 5,71 93,4% =
VITTORIA ASSICURAZIONI 708.862 6.3 5,1 92,5% -5
TOTALE RAMO 13.896.593 0,6 100,00 fg:
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